
Positionnement de départ
Comment va fonctionner votre entreprise au démarrage ?

CIBLES DE CLIENTELE TARIFICATION LISTE DES PRODUITS   ET 
SERVICES

METHODE DE 
COMMUNICATION

  CHIFFRE D'AFFAIRES   
PREVU

Indiquez de manière séparée 
l'ensemble des produits et 
services que vous facturez.

Pour chacun de vos produits et 
services, quels sont les  clients 
visés ?

Quels sont vos prix, comment 
les appliquez-vous ?

Quels sont les outils et les  
actions de communication 
utilisés, pour chacun de vos  
produits ou services ?

Quel est le retour espéré pour 
chaque produit ou prestation ?


